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12 FIRMEN- UND
UNTERNEHMENSKUNDEN
Forderprogramme / Leasing
Angebots-Nr.: 12.701

Einsteigerseminar Offentliche
Férderprogramme

Offentliche Wirtschaftsforderungsprogramme kénnen fiir Kunden
aus der gewerblichen Wirtschaft und aus freien Berufen ein
wichtiger Baustein bei der Finanzierung sein. In diesem
Einsteigerseminar erhalten Sie einen Uberblick tiber die
wichtigsten Programme von Bund und Land. Dariiber hinaus
erhalten Sie anhand von Praxisfdllen Tipps zur Bearbeitung.

ZIELGRUPPE

Gewerbe-/Firmenkundenbetreuer/-innen sowie Fachbetreuer/-innen
Fordermittel mit Kreditkenntnissen, die Gber keine oder geringe
Erfahrungen mit gewerblichen Férderprogrammen verfiigen.

IHR NUTZEN

* Sie erhalten einen grundlegenden Uberblick tiber Struktur, Bedeutung
und Vorteile 6ffentlicher Férderprogramme fir Ihre gewerblichen
Kunden.

e Sie erhalten Grundlagenkenntnisse zu 6ffentlichen Fordermitteln und
lernen die wichtigsten Breitenprogramme aus den Bereichen
Existenzgriindungs-, Mittelstands-, Umwelt- sowie
Innovationsférderung kennen.

e Sie lernen die Voraussetzungen fir die Mittelbeantragung kennen und
kénnen lhre Kunden individuell beraten.

VORAUSSETZUNG(EN)

Grundkenntnisse im gewerblichen Kreditgeschaft

REFERENTINNEN UND REFERENTEN
Mitarbeiter/-innen der NRW.Bank

HINWEIS(E)

Der Termin am 04/05.11.2026 findet in den Rdumlichkeiten der NRW.
Bankin Dusseldorf statt (Kavalleriestral3e 22, 40213 Dusseldorf).

Die Referenten/-innen passen die Inhalte bei Bedarf auch kurzfristig an
aktuelle Entwicklungen im Férdergeschaft an.

Zum Ausbau der hier erworbenen Kenntnisse empfehlen wir nach einer
angemessenen Praxisphase das Fortgeschrittenenseminar Offentliche
Forderprogramme. Sie finden es unter unserer Angebotsnummer 12.707.

Mehr Informationen unter www.sparkassenakademie-nrw.de
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voo| TERMIN(E)
000

04.11.2026 - 05.11.2026
NRW.BANK
40213 Dusseldorf

DAUER

2 Tage

©
= PREIS

610,00€

% IHRE ANSPRECHPARTNER/-INNEN

ANMELDUNG

Marie Biichner
0231 22240-776
marie.buechner@ska.nrw

INHALTE

Vanessa lwa
0231 22240-781
vanessa.iwa@ska.nrw



https://www.sparkassenakademie-nrw.de/

[ J
— Sparkassenakademie

Nordrhein-Westfalen

12 FIRMEN- UND
UNTERNEHMENSKUNDEN
Forderprogramme / Leasing
Angebots-Nr.: 12.701

PROGRAMM/INHALT

e Struktur der 6ffentlichen Férderung: Férdergeber - Férderziele -
Férderinstrumente

e Vorteile 6ffentlicher Férderprogramme fir Unternehmen bzw. die
Sparkasse

e Férderung klassischer Existenzgriindungs- und Mittelstandsvorhaben
e Grundzlge der Umwelt- und Innovationsférderung

e Unterscheidung 6ffentlicher Birgschaften und Haftungsfreistellungen
e Aktuelle Neuerungen und Bearbeitungshinweise

e Praxisfalle

Mehr Informationen unter www.sparkassenakademie-nrw.de
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Forderprogramme / Leasing
Angebots-Nr.: 12.702

Praxisseminar Offentliche
Férderprogramme

Offentliche Wirtschaftsforderungsprogramme kénnen fiir Kunden
aus der gewerblichen Wirtschaft und aus freien Berufen ein
wichtiger Baustein bei der Finanzierung sein. In diesem
Praxisseminar vertiefen Sie lhre Kenntnisse zu diesen
Programmen weitergehend und tauschen sich aktiv mit Experten
und Expertinnen der Férderbank sowie aus den Sparkassen iiber
aktuellste Entwicklungen in diesem Bereich aus.

ZIELGRUPPE

Erfahrene Gewerbe-/Firmenkundenbetreuer/-innen sowie erfahrene
Fachbetreuer/-innen Férdermittel mit Kreditkenntnissen, die tber
mehrjahrige Erfahrungen mit gewerblichen Férderprogrammen verfligen

IHR NUTZEN

e Sie erhalten Spezialkenntnisse zu ausgewahlten Férderprogrammen
der gewerblichen Wirtschaft.

e Sie erhalten die Moglichkeit zum Austausch zu ausgewdhlten Themen
der Offentlichen Férderung.

e Sie erarbeiten anhand von Fallstudien konkrete
Finanzierungslésungen fiir typische Kundenanfragen.

VORAUSSETZUNG(EN)
e fundierte Kenntnisse im gewerblichen Kreditgeschaft
e Mehrjahrige Erfahrungen mit gewerblichen Forderprogrammen

e |dealerweise Besuch des Einsteiger- (12.701) und
Fortgeschrittenenseminars (12.707) Offentliche Férderprogramme

IHR REFERENT

Mitarbeiter/-innen der NRW.Bank

HINWEIS(E)

Gerne besprechen die Experten und Expertinnen der Férderbank
Finanzierungsfalle aus lhrer taglichen Praxis. Sollte dies gewlinscht sein,
bringen Sie bitte lhren Praxisfall mit ins Seminar.

Mehr Informationen unter www.sparkassenakademie-nrw.de
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23.09.2026
Sparkassenakademie NRW
44263 Dortmund

DAUER

1 Tag

©
= PREIS

365,00€

% IHRE ANSPRECHPARTNER/-INNEN

ANMELDUNG

Marie Biichner
0231 22240-776
marie.buechner@ska.nrw

INHALTE

Vanessa lwa
0231 22240-781
vanessa.iwa@ska.nrw
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12 FIRMEN- UND
UNTERNEHMENSKUNDEN
Forderprogramme / Leasing
Angebots-Nr.: 12.702

PROGRAMM/INHALT

¢ Hinweise, Austausch und Diskussion zu aktuellen Entwicklungen
im Bereich der Offentlichen Férderung

* Vertiefende Informationen zu Spezialférderprogrammen
* Kombinationsmaglichkeiten von Férderprodukten
* Akquisitionshinweise fiir das Firmenkundengeschift

 Risikoentlastung: Ausfallbiirgschaft, Haftungsfreistellung,
Konsortialfinanzierung

* Fallstudien/Ubungsfille zur Vertiefung der Kenntnisse in
ausgewdhlten Forderprogrammen

* Besprechung der von den Teilnehmenden mitgebrachten
Finanzierungsfille

¢ Hinweise zu Zuschussprogrammen

Mehr Informationen unter www.sparkassenakademie-nrw.de
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12 FIRMEN- UND
UNTERNEHMENSKUNDEN
Forderprogramme / Leasing
Angebots-Nr.: 12.707

Seminar fiir Fortgeschrittene -
Offentliche Férderprogramme

Offentliche Wirtschaftsforderungsprogramme kénnen fiir Kunden
aus der gewerblichen Wirtschaft und aus freien Berufen ein
wichtiger Baustein bei der Finanzierung sein. In diesem Seminar
fiir Fortgeschrittene erhalten Sie vertiefende Kenntnisse zu
Breiten- und Spezialprogrammen von Bund und Land sowie
wertvolle Tipps fiir die praktische Umsetzung.

ZIELGRUPPE

Gewerbe-/Firmenkundenbetreuer/-innen sowie Fachbetreuer/-innen -
Fordermittel mit Kreditkenntnissen, die bereits Gber Erfahrungen mit
gewerblichen Férderprogrammen verfligen

IHR NUTZEN

e Sie erhalten vertiefende Kenntnisse zu Breiten- und
Spezialprogrammen der gewerblichen Wirtschaft aus den Bereichen
Existenzgriindungs-, Mittelstands-, Umwelt-, Infrastruktur- sowie
Innovationsforderung.

e Sie erarbeiten anhand von Fallstudien konkrete
Finanzierungslésungen fir typische Kundenanfragen.

e Auf Basis der erworbenen Kenntnisse konnen Sie Ihre Kunden und
Kundinnen umfassend und verhandlungssicher beraten.

VORAUSSETZUNG(EN)
e Kenntnisse im gewerblichen Kreditgeschaft
e Erste Erfahrungen mit gewerblichen Forderprogrammen

* |dealerweise Besuch des "Einsteigerseminars - Offentliche
Férderprogramme” (unsere Angebotsnummer 12.701)

IHR REFERENT
Guido Hellmer, NRW.BANK

Guido Hellmer, Direktor in der Férderberatung Westfalen der NRW.
BANK, hat langjéhrige Praxiserfahrung bei der Begleitung von
Finanzierungsvorhaben im Bereich der erneuerbaren Energien.

HINWEIS(E)

Bitte beachten Sie auch unser Praxisseminar - Offentliche

Férderprogramme (unsere Angebotsnummer 12.702) als weitergehende

Vertiefung zu den hier erworbenen Kenntnissen.

Mehr Informationen unter www.sparkassenakademie-nrw.de
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10.09.2026
Sparkassenakademie NRW
44263 Dortmund

DAUER

1 Tag

©
= PREIS

390,00€

% IHRE ANSPRECHPARTNER/-INNEN

ANMELDUNG

Marie Biichner
0231 22240-776
marie.buechner@ska.nrw

INHALTE

Vanessa lwa
0231 22240-781
vanessa.iwa@ska.nrw
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Forderprogramme / Leasing

Nordrhein-Westfalen Angebots-Nr.: 12.707

PROGRAMM/INHALT

¢ Vertiefende Informationen und Spezialprogramme aus den
Bereichen Existenzgriindungs-, Mittelstands-, Umwelt- sowie
Innovationsférderung

* Forderung von kommunalen und sozialen Vorhaben
* Hinweise zur Regionalférderung
* Uberblick zu Eigenkapitalférderprogrammen

* Risikoentlastung: Ausfallbirgschaft, Haftungsfreistellung und
Konsortialfinanzierung

¢ Aktuelle Entwicklungen und ggf. SonderfordermaBnahmen (z.B.
Unwetterhilfen)

¢ Praxisfdlle

Mehr Informationen unter www.sparkassenakademie-nrw.de
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Mehr Erfolg mit Leasing: Kunden
durch starke Strategien gewinnen

Leasing verstehen — Kundinnen und Kunden iiberzeugen! Erfahren
Sie, wie die Deutsche Leasing zusammen mit den Sparkassen
Kundinnen und Kunden begeistert: von einer starken
Produktpalette iiber klare Rollen im Vertrieb bis hin zum cleveren
Umgang mit Wettbewerbsangeboten. Erfahren Sie, was uns von
Autobanken unterscheidet — und wie Sie mit
Wettbewerbsanalysen, steuerlichen Vorteilen und frischen
Perspektiven echte Verkaufserfolge erzielen.

ZIELGRUPPE

Geschdftskundenberater/-innen, Gewerbekundenberater/-innen, Firmen-
und Unternehmenskundenberater/-innen, die Leasing aktiv verkaufen
sowie Produktverantwortliche fir das Thema Leasing

IHR NUTZEN

e Sie kennen die Produktpalette der Deutschen Leasing und die
entsprechenden Vertriebsrollen.

e Sie wissen, wie Sie Wettbewerbsangebote analysieren und die
Alleinstellungsmerkmale der Deutschen Leasing herausarbeiten.

e Sie sind vertraut mit der Nutzung von Wettbewerbsanalysen zur
Entwicklung effektiver Verkaufsstrategien und zur Kommunikation
steuerlicher Vorteile.

IHR REFERENT

Kai Kesseler, Deutsche Leasing GmbH

Mehr Informationen unter www.sparkassenakademie-nrw.de
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16.09.2026
Sparkassenakademie NRW
44263 Dortmund

DAUER

1 Tag

©
= PREIS

410,00€

% IHRE ANSPRECHPARTNER/-INNEN

ANMELDUNG

Marie Biichner
0231 22240-776
marie.buechner@ska.nrw

INHALTE

Vanessa lwa
0231 22240-781
vanessa.iwa@ska.nrw
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Nordrhein-Westfalen Angebots-Nr.: 12.708

PROGRAMM/INHALT

Produktstrategie der Deutschen Leasing mit den Sparkassen

e Welche Produktpalette gibt es?

e Welche Vertriebsrollen sind wofiir zustédndig?

Wettbewerb
* Welche Mitbewerber/-innen sind am Markt und wer ist worauf
spezialisiert?

e Was unterscheidet die Deutsche Leasing vom Wettbewerb?

Analyse von Angeboten

e Wie nutze ich die Wettbewerbsanalyse fiir meinen Verkaufserfolg?

e Welche Kundennutzen leite ich aus der Gegeniberstellung meines
Angebots zum Wettbewerbsangebot ab?

e Steuerliche Optimierung des eigenen Angebots

Mehr Informationen unter www.sparkassenakademie-nrw.de
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SUSINESS:school

Die Business School bietet zertifizierte Weiterbildungen
zu Fach- oder Betriebswirten an. 100 % online und gleich-
zeitig personlich betreut. Flexibel nach Deinen Wiinschen,
berufsbegleitend und europaweit auf Bachelor- und Mas-
ter-Programme anrechenbar. Als Label der Sparkassenaka-
demien Nordrhein-Westfalen verfiigen wir iiber fundierte
Erfahrungen in der Aus- und Weiterbildung - tiber 5.000
zufriedene Teilnehmerinnen und Teilnehmer haben mit
uns schon ihre beruflichen Perspektiven verbessert.

IHRE ANSPRECHPARTNER/-INNEN

Rabea Hesse
Bildungsberaterin Business School

0231 22240-712
bs@ska.nrw

Liane Stach
Bildungsberaterin Business School

0231 22240-792
bs@ska.nrw

TOP
FERNSCHULE

Award 2025

e Zenl‘r

’Z;\'\\ zugelassen 6}:
2

®

Informiere Dich iiber unsere
berufsbegleitenden Weiter-
bildungsangebote.

Nathalie Mddje
Bildungsberaterin Business School

0231 22240-757
bs@ska.nrw

Laura Freiin von Eerde
Bildungsberaterin Business School

0231 22240-795
bs@ska.nrw

Mehr Informationen unter www.sparkassenakademie-nrw.de/business-school
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#O% TAGUNGSZENTRUM
== HORDER BURG

TAGUNGSZENTRUM
HORDER BURG

Ob in Prasenz, digital oder hybrid:
Mieten Sie unsere Rdaume fiir lhre Veranstaltung

Kongress, Besprechung, Seminar, Workshop oder eigene Schulung fiir die Mitarbeitenden? Wir bieten lhnen den passen-
den Raum fiir lhre Veranstaltung.

Sie planen eine Online-Veranstaltung durchzufiihren? Mit uns Haben wir lhr Interesse geweckt?

haben Sie den richtigen Partner an lhrer Seite: Unsere digitalen

Rdume und hausinternes Studio bieten Ihnen die optimale Unser Veranstaltungsmanagement berdt Sie gern persénlich zu
Basis flr Ihre digitale Veranstaltung. On top GUbernehmen wir Ihrem individuellen Angebot.

fur Sie auf Wunsch die professionelle Begleitung lhrer

Veranstaltung durch ,,Co-Moderatoren®, die Schulung Ihrer

Dozenten, das gesamte Teilnehmermanagement, die

inhaltliche Konzeption Ihrer Veranstaltung und vieles mehr. IHRE ANSPRECHPARTNER/-INNEN

Flr Veranstaltungen in Prasenz erwarten Sie in dem exklusiven
Gebdudeensemble der Horder Burg mit direktem Seeblick tber
40 hochmoderne Seminar- und Tagungsraume mit einmaligem
Flair. Ein auf Ihre BedUrfnisse abgestimmtes Catering sowie
hochprofessionelle Organisationsabldufe und maRgeschneide-
rte Rahmenprogramme runden unser Angebot perfekt ab.

Gern kombinieren wir auch das Raumangebot fir Sie und Antonia Kénig Andreas Gaida
flihren Ihre Veranstaltung hybrid durch. Dabei ist ein Teil des
Publikums physisch vor Ort, die weiteren Teilnehmer sind
digital hinzugeschaltet. Der Vorteil: Das Online-Publikum wird 0231 22240-744 0231 22240-722
aktiv in die Prasenz-Veranstaltung mit einbezogen und alle antonia.koenig@ska.nrw andreas.gaida@ska.nrw
Teilnehmenden kénnen in Echtzeit miteinander interagieren

und in Kontakt treten.

Veranstaltungsmanagement  Veranstaltungsmanagement

Mehr Informationen unter www.sparkassenakademie-nrw.de/tagungszentrum
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MITTELSTANDSCAMPUS NRW

Der Mittelstand bildet das Herz der deutschen Wirtschaft

Der MittelstandsCampus NRW, eine Marke der Sparkassen-
a!(aden.ne NI-!W, bietet mittelstandischen Unternehmen IHR ANSPRECHPARTNER
vielfdltige Bildungsangebote und Inhouse-Beratungen fiir
zentrale Themen an, wie zum Beispiel: Christian Overhage

Projektleiter Mittelstandscampus NRW
- Nachhaltigkeit,

- Digitalisierung und

- Arbeitgeberattraktivitat — Fihrung.

0231 22240-717
christian.
overhage@mittelstandscampus-

Ein exklusives Kooperationsnetzwerk, beispielsweise mit der e

Universitat Witten/Herdecke oder der Hochschule fur
Finanzwirtschaft und Management, sichert zusammen mit
unserer fundierten Erfahrung die Qualitat der hochwertigen
sowie einzigartigen Workshops, Bildungsformate und
Beratungsleistungen.

Neben unseren digitalen Veranstaltungen begrtiRen wir Sie Lern- und Buchungsportal

und lhre Mitarbeiter/-innen zudem in unserem
Tagungszentrum Hérder Burg in einem einmaligen Ambiente.
Von unserer rund 700 Jahre alten ,Burg” haben Sie einen
direkten Blick auf den Phoenix See in Dortmund. Ein Ort, der
wie kein anderer fur Transformation und Zukunftsfahigkeit
steht.

Informieren Sie sich tber unser
Bildungsangebot.

Digitale Transformation

Mehr Informationen unter www.mittelstandscampus-nrw.de
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